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INTISARI

Unit Bisnis Pengelolaan Gabah Beras (UB-PGB) merupakan unit bisnis yang
mendukung kegiatan pelayanan publik dan pengembangan usaha Perum Bulog
untuk meningkatkan keuntungan. Penjualan merupakan sumber penghasilan
utama bagi UB-PGB sehingga UB-PGB penting untuk mengetahui sistem
penjualan. Tujuan penulisan ini adalah menganalisis sistem penjualan tunai pada
UB-PGB Bantul Perum Bulog Divre Yogyakarta sudah baik atau belum. Analisis
dilakukan dengan membandingkan antara teori pada buku dengan sistem yang
diterapkan pada UB-PGB Bantul serta melakukan observasi dan wawancara
langsung pada Manager dan staff UB-PGB Bantul.

Hasil analisis menunjukan sistem penjualan tunai yang diterapkan pada UB-
PGB Bantul sudah baik tetapi masih terdapat kelemahan yaitu adanya
perangkapan fungsi, dokumen yang digunakan masih terbatas, kekurangan dalam
pengarsipan dokumen oleh fungsi-fungsi terkait, jumlah kas yang diterima dari
penjualan tunai tidak disetor ke bank dengan segera dan belum ada sistem
pencatatan penjualan tunai yang terkomputerisasi.
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ABSTRACT

Unit Bisnis Pengelolaan Gabah Beras (UB-PGB) is a business unit that
supports the public service activities and business development Bulog to increase
profits. Sales is the main source of income for UB-PGB, so UB-PGB must to know
the sales system. The purpose of this final project is to analysis of cash sales
system at UB-PGB Bantul Regional Division Bulog Yogyakarta is good or not.
Analysis are done by compare the theory in a book with system of performed at
UB-PGB and observation and interviews directly with the Manager and staff UB-
PGB Bantul.

Results of the analysis showed that cash sales system applied at UB-PGB
Bantul is already good but there are still weaknesses among others geminating
function, the document used is still limited, shortcomings in the filing of
documents by related functions, the amount of cash received from cash sales are
not paid to the bank immediately and there is no system of computerized
recording cash sales.
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