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Pertelitian ini di mksudkan unt uk mendapat kan
proyeksi/ peramal an penjual an kayu lapis di dalam negeri
dengan nmenggunakan analisis regresi.

Fakt or - faktor Yyang diduga dan dicoba nenpengaruhi
besarnya vol une penjual an di dal am negeri, yaitu : Biaya
t enaga penj ual an, bi aya distri busi , har ga j ual
perusahaan, dan harga jual pasar dal am negeri. Data Yyang
di gunakan, diperoleh dari laporan triwlan tahun 1989-
1993, Industri Kayu Lapis PT. Kutai Tinber |ndonesia di
Probol i nggo, Jawa Ti nur.

Basil| analisis regresi, nenunjukkan bahwa bi aya
t enaga penjual an, biaya distribusi, harga jual perusahaan
yang nenperlihatkan nmenpengaruhi  vol une penj ual annya.

Di tunj ukkan pula bahwa secara kualitatif, hal-hal yang
sangat nenunj ang kel ancaran penjual an, yaitu disanping
tunj angan dari seluruh bagi an baik, produksi, keuangan,
penj ual an, adm nistrasi dll, juga karena si stem perusahaan

yang nenerapkan ~Open Manajenen’ dalam segala bidang
secara kesel uruhan.
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